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Objetivo del curso  
Que el alumno analice críticamente la importancia y función que desempeñan las empresas y 
los grandes grupos empresariales en el desarrollo nacional. Asimismo, permitir que con base en 
ese conocimiento, se desarrollen oportunidades de cambio en el ejercicio profesional o de in-
vestigación por parte del alumno.  
 
Temario  
1. El papel de la empresa en el desarrollo del capitalismo  

2. La empresa como unidad central del sistema capitalista  

3. Las empresas en países de desarrollo tardío  

4. El proceso de industrialización en México y los grandes grupos empresariales 

5. El papel de los grupos empresariales en la modernización económica de México  

6. La transnacionalización de los grandes capitales mexicanos  
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